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juz teraz

Szanowni Panstwo,

przedstawiamy raport bedacy efektem badan nasta-
wienia polskich firm do cen pradu w obliczu zmian
dotyczacych regulacji cen pradu. Opieka panstwa
nad odbiorcami energii, wyrazona poprzez zamroze-
nie stawki na maksymalnym poziomie 693 zt/ MWh
dobiega konca i od stycznia 2025 roku rozliczenia

beda wygladaty juz inaczej niz dzis.

Whbrew pozorom nie zostato wiele czasu na reakcje
przedsiebiorcdw, biorgc pod uwage, ze wiele umow
ma 6-miesieczne okresy wypowiedzenia. Dziatania
nalezy wiec podja¢ przed koncem czerwca. W prze-
ciwnym wypadku jest wielce prawdopodobne, ze
firma poniesie wyzsze koszty niz da sie uzyskac po-

przez konkurs ofert.

Nawet jesli okres wypowiedzenia obecnej umowy
jest krotszy niz 6 miesiecy — w ostatnim kwartale
roku firmy energetyczne mogg miec¢ tak duzo za-
pytan w krotkim czasie, ze zajecie sie indywidualnie
kazdym klientem nie bedzie mozliwe, a przedsie-
biorcy — jak wiemy z przedstawionych tu wynikéw
— zdecydowanie tego oczekujg. Nie ma wiec sensu

zwlekac.

W  raporcie sygnalizujemy, ze przedsigbiorcy
majg matg sSwiadomos¢ w zakresie strategii ogra-
niczania kosztow zwigzanych z zakupem pra-
du. Z tego moze wynika¢ pewien brak konse-
kwencji w dziataniach. Inng przyczyng moze byc¢
Jozleniwienie”

opieka panstwa. Nalezy podjgc

Trzeba zaczaé dziataé

tukasz Czekata

Prezes Zarzadu
Optimal Energy Sp. z 0.0

dziatania, a ich brak odbiorcéw innych niz gospo-
darstwa domowe moze kosztowac miliardy ztotych

miesiecznie.

W tle regulacji cen na rynku energii przebiega zas
zielona transformacja i nowe obowigzki zwigzane
z raportowaniem finansowym, na ktére przypusz-

czalnie réwniez firmy nie sg gotowe.

Zachecam wiec do uwaznej lektury i szczerej oce-
ny sytuacji firm, ktérymi Panstwo zarzadzajg, w kto-
rych Panstwo pracuja, i ktore sg Panstwa wtasnoscia.
Mam nadzieje, ze refleksja nad wynikami przedsta-
wionymi w tym raporcie pozwoli wyciggng¢ Panstwu

witasciwe wnioski.
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Szanowni Panstwo,

Z przyjemnoscig przekazujemy Panstwu raport, be-
dacy rezultatem badan nad wykorzystaniem poten-

cjatu zielonej energii przez polskie przedsiebiorstwa.

Analiza wynikéw zaprezentowanych badan skta-
nia nas do gtebszej refleksji. Mimo przemian oraz
roli transformacji energetycznej oraz zielonej ener-
gii w gospodarce, obserwujemy wcigz niskg Swia-
domos¢ procesu zmiany sprzedawcy energii oraz
dostepnosci roznych strategii i modeli jej zakupu
wsrdd polskich przedsiebiorcéw. Pamietajmy — kaz-
dy przedsiebiorca bedacy jednoczesnie odbiorca
energii w Polsce ma prawo do swobodnego wyboru
sprzedawcy bez ponoszenia dodatkowych kosztow

i bez przerw w dostawie pradu.

W ramach realizowanej juz od dekady misji, Respect
Energy pomaga firmom w przejsciu na odnawialna,
zielong strone. Jako pionier polskiej transforma-
Cji energetycznej firma promuje takze rozwigza-
nia pozwalajgce osiggna¢ wymierne korzysci oraz
oszczednosci w zakresie zakupu energii elektrycznej
zwiekszajac tym samym konkurencyjnos¢ polskich
przedsiebiorstw. Zachecam do kontaktu z zespotem
Respect Energy w celu zapoznania sie z komplek-
sowg ofertg obejmujgcag m.in. mozliwos¢ zawierania
dtugoterminowych kontraktow na zakup zielonegj
energii elektrycznej. Oferta produktowa naszej firmy

obejmuje m.in. indywidualng wycene dopasowana

Kazdy przedsiebiorca ma prawo
do swobodnego wyboru sprzedawcy pradu

Grzegorz Bruski
Prezes Zarzadu
Respect Energy S.A.

do potrzeb i specyfiki dziatalnosci firm, statg cene
zielonej energii w dtugim okresie umowy oraz indy-

widualnych, dedykowanych doradcow klienta.

Majac Swiadomos¢ potencjatu zielonej energii oraz
jej wymiernych korzysci dla przedsiebiorcow nalezy
pamietac takze o roli ESG. Nadchodzacy obowigzek
raportowania dziatan w obszarze $rodowiskowym,
spotecznym i korporacyjnym sprawia, ze juz nie-
bawem firmy bedg zobowigzane wykaza¢ dziatania
w tym obszarze przed swoimi dostawcami oraz od-
biorcami.

Zycze Panstwu mitej lektury.

PrATNA PROMOCUA PARTNERA RAPORTU
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Najwazniejsze wnioski

Dla dwdch trzecich (66,6%) firm zbadanych na zlecenie Optimal Energy, aktualne ceny pra-
du sg istotng lub co najmniej umiarkowang barierg w prowadzeniu dziatalnosci. Wsréd nich,

10% przyznaje wprost, ze nie ma pomystu, jak sobie z tym radzic.
Dowiedz sie wigcej na stronie 6

Zaledwie 6% firm jest aktywnych na rynku energii. Tylko taki odsetek ankietowanych mowi
o tym, ze poszukiwanie sprzedawcy pradu, ktéry moze zaoferowac lepsze warunki i zmia-
na obecnego, to standardowy sposob dziatania. Az 73% firm nie podejmuje zadnych dziatan

w tym obszarze.
Dowiedz sie wigcej na stronie 6

Indywidualna wycena jest dla badanych firm wazniejsza niz konkretne parametry dotyczace
umowy. Czterech na dziesieciu (41%) ankietowanych wskazato jg jako wazny element w ocenie
oferty sprzedazy pradu. To wiecej niz w przypadku mozliwosci szybszego rozwigzania umowy
bez kary (23%), udziatu OZE w Zrodtach kupowanej energii (23%) czy okresu obowigzywania

umowy (19% lub 11% odpowiednio dla dtugiego i krotkiego).
Dowiedz sie wigcej na stronie 13

Mimo tego, ze od przysztego roku duze firmy bedg miaty obowigzek zbiera¢ dane do raportow

ESG, nadal prawie potowa przedsiebiorstw z tego segmentu wielkosci w ogdle tego nie robi.
Dowiedz sie wigcej na stronie 20

Polscy przedsiebiorcy sg nadal niechetni zakupowi pojazdoéw elektrycznych. Jako realng inwe-
stycje nastawiong na obnizenie kosztéw energii w dtugim okresie wskazuje go tylko 6% re-

spondentéw. Najwazniejszg barierg jest cena — wymieniana przez 53% badanych.

Dowiedz sie wiecej na stronie 25

Gdyby energia byta tansza, 43% firm bytoby sktonne obnizy¢ ceny oferowanych produktéw
i ustug, a 22% waha sie w swojej odpowiedzi. Zdecydowanie przeciwnych jest zaledwie 3% re-
spondentéw. Obnizka cen jest zdaniem wiecej niz co trzeciego respondenta (36%) skuteczng
strategig marketingowa i tym samym najczesciej wskazywang motywacjg do obnizenia cen,

gdyby taka mozliwosc¢ sie pojawita. To dobra wiadomos¢ dla konsumentéw.
Dowiedz sie wigcej na stronie 27

Z case study przedstawionego w raporcie, wynika, ze hotel nad morzem dostanie rachunek za
prad wyzszy o0 24% niz w taki sam obiekt Warszawie i 0 19% wiecej niz zlokalizowany w polskich

gorach.

Czytaj case study na stronie 19
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Nota metodyczna

Niniejszy raport powstat na podstawie badan opi-
nii przeprowadzonych na zlecenie Optimal Energy
przez agencje badawczg SW Research, na prébie

500 przedsiebiorcéw.

Badanie przeprowadzono w terminie od 2 do 16
kwietnia 2024 roku. Dane zbierano technikami CAWI
(wywiad w formie ankiety online wypetnianej na

komputerze lub urzagdzeniu mobilnym przez samego

respondenta) oraz CATI (ankieta telefoniczna w for-
mie wywiadu, tj. ankieter zadaje respondentowi py-
tania i uzupetnia w formularzu ankiety jego odpo-
wiedzi). Proba objeta peten zakres firm, jesli chodzi
o wielkos$¢ przedsiebiorstwa, tj. mikro, mate, Srednie
i duze. Struktura respondentéw zostata przedsta-

wiona na osobnej stronie w dalszej czesci Raportu.
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Co dziesiata firma nie wie,
Jak sobie poradzi€ z wysokimi cenami energii

Jaki wptyw na dziatalno$¢ Pana/Pani firmy maja
aktualne ceny energii elektrycznej? (N=500)

sg istotng barierg w prowadzeniu
dziatalnosci - nie wiemy, jak sobie z nimi radzic¢

sa umiarkowana barierg - jest trudno, ale potrafimy
sobie z tym radzi¢, aby utrzymac rentownosc¢

nie wiem / trudno powiedzie¢

sg odczuwalne, ale nie zagrazajg naszej rentownosci

nie sa dla nas barierg w dziataniu - nasz model
biznesowy jest niezalezny od cen energii

Dla ponad 93% firm zbadanych na zlecenie Opti-
mal Energy ceny pradu sa wyraznie odczuwalne.
66% przedsiebiorcOéw uwaza, ze sg barierg w dziatal-
nosci, z czego 10% przyznaje, ze nie wie, jak sobie

z nimi radzi¢. Dodatkowo, zaledwie 7% w ramach

B 10.40%
I s6.20%

B 2.00%

I 27.00%

| 240%

tych 66% ankietowanych przyznaje, ze dla obnizenia
kosztéw podejmuja dziatania zmierzajgce do zmiany
sprzedawcy. Z drugiej strony 70% ankietowanych nie
wykonato w tym obszarze zadnego ruchu, a w tym

37% twierdzi, ze takich dziatan nie potrzebuje.

Tylko 6% badanych firm
jest aktywne na rynku energii elektryczne]

Jakie podejscie do zmiany sprzedawcy pradu majg polskie firmy?
(N=500)

1 - nie podejmuje takich dziatan, nie potrzebuje ich

2 - planuje takie dziatania, ale jeszcze nie realizuje

3 - rozpoczelismy je w ostatnich tygodniach

4 - realizujemy je juz dtuzej niz rok

5 - od dawna jest to nasz standardowy sposéb dziatania

B wszystkie badane firmy (N=500)

I 44 %

37%
NN 29%
33%
I 9%
1%
N 1%
13%

I 6%

7%

firmy, dla ktérych ceny sa barierg (N=333)
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Wielu przedsiebiorcow
nie szuka mozliwosci obnizenia ceny pradu

Moze sie wydawac, ze oszczednosci na energii sg
rozumiane przez polskich przedsiebiorcéw tylko wy-
tacznie jako ograniczenie zuzycia, a zapominajg oni
o mozliwosciach zwigzanych z negocjacjami cen

i zmianami parametrow umowy, takich jak zmiana

mocy umownej czy grupy taryfowej. Ponad potowa
ankietowanych, dla ktérych ceny energii sg barierag
w dziatalnosci, nie realizuje w tym obszarze zadnych
dziatan, z czego wiekszos$¢ w tej grupie twierdzi, ze

ich nawet nie potrzebuje.

Dziatania zmierzajace do obnizenia kosztéw energii
w firmach ankietowanych (Firmy, ktére deklaruja, ze ceny pradu
sg barierg w prowadzeniu dziatalno$éi) (N=333)

znalezienie kontraktu na zakup energii w dtugim okresie

Zmiana mocy umownej

zmiana grupy taryfowej

zmiana sprzedawcy pradu, ktora oferuje lepsze ceny

38%

54%

51%

37%

B 1- nie podejmuje takich dziatan, nie potrzebuje ich

2 - planuje takie dziatania, ale jeszcze nie realizuje
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Polskim firmom brakuje konsekwencji
w dziataniach nastawionych na redukcje
kosztow energii

Z jednej strony widzimy, ze 2/3 firm badanych  gooszczedne urzadzenia, co niewatpliwie wigze
na zlecenie Optimal Energy twierdzi, ze aktualne sie z wydatkami. Wymiana os$wietlenia nie jest jed-
ceny pradu to dla nich bariera w dziatalnosci. Chcg ~ nak uznawana za takg inwestycje. Wskazato jg tylko
oszczgdzac — tak twierdzi 77% z nich. Ale —z drugiej ~ 21% ankietowanych, a 51% uznaje takie dziatanie —

strony —az 65% firm w tym gronie inwestuje w ener- paradoksalnie — za niepotrzebne.

Ocena respondentéw w odniesieniu do poszczegélnych propozycji dziatan:

1 - nie podejmuje takich dziatan, nie potrzebuje ich

2 - planuje takie dziatania, ale jeszcze nie realizuje

3 - rozpoczelismy je w ostatnich tygodniach

4 - realizujemy je juz dtuzej niz rok

5 - od dawna jest to nasz standardowy sposob dziatania

(*N =333 tylko firmy deklarujace, ze koszty energii to bariera w dziatalnosci)

inwestycja w energo- wymiana o$wietlenia
0szczedne urzadzenia
1 | 9% 1 | IS 51%
2 | e 13% 2 | I 18%
3 | e 13% 3 | 1%
4 | 20% 4 | . 15%
5 | I 45% 5| 1l 6%
| |
bardziej Swiadome wykorzystanie ,
urzadzen/oszczedzanie energii zmiana sprzedawcy pradu
10 3% 1 | I 37 %
2 |l 1M1% 2 | I 33%
3 |l 9% 3 | 11%
4 | I 25% 4 | . 13%
5 | I 53% 5 | Il 7%
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Zmiany parametréw umowy
mog3 przynies¢ szybkie rezultaty,
ale firmy nie chcg wchodziC
w dialog ze sprzedawcami energii

Kolejnym dowodem niekonsekwencji w reagowaniu
na zbyt wysokie — zdaniem samych firm — ceny ener-
gii jest brak dziatania w odniesieniu do parametrow
umowy. Zaréwno zmiana mocy umownej*, jak i gru-
py taryfowej mogtyby przynies¢ szybkie i wyrazne
ograniczenie kosztéw, ale ponad potowa firm zgta-
szajgcych, ze ceny pradu sg barierg w dziatalnosci
twierdzi, ze nie podejmuje lub nie potrzebuje podej-

mowac takich dziatan.

Odrobine lepigj jest w przypadku poszukiwania kon-
traktu na zakup energii w dtugim okresie — tej moz-
liwosci nie podejmuje w zaden sposob 38% firm, ale
juz 27% planuje to zrobic. Firm deklarujgcych, ze tak
witasnie postepuje, jest tylko o 2 p.proc. wiecej niz
w przypadku wczesniej omawianych zmian mocy

umownej i grupy taryfowe;.

Ocena respondentéw w odniesieniu do poszczegoélnych propozycji dziatan:

1 - nie podejmuje takich dziatan, nie potrzebuje ich
2 - planuje takie dziatania, ale jeszcze nie realizuje
3 - rozpoczelismy je w ostatnich tygodniach

4 - realizujemy je juz dtuzej niz rok

5 - od dawna jest to nasz standardowy sposéb dziatania

(N=333 tylko firmy deklarujace, ze koszty energii

to bariera w dziatalnosci)

* Zbyt niska moc umowna przy przekroczeniach generuje kary;
zmiane nalezy przeprowadzac po uwaznej analizie lub
z pomoca do$wiadczonego doradcy.

zmiana grupy taryfowe;j

I 51%
IS 18%

1%

I 15%

I 6%

o o ow N

znalezienie kontraktu na zakup
energii w dtugim okresie

1 | I 38%
2 | IS 27%

3 | I 14%

4 | I 14%

5|l 7%

Zmiana mocy umownej

IS 54 %
I 18%

s 11%

. 12%

H 5%

o P w NN
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Znajomos$¢ procesu zmiany
sprzedawcy energii jest na niskim poziomie

W kwestionariuszu ankietowym zawarliSmy pytanie
o koniecznych krokach do podjecia przez firme, ktdra
chce zmieni¢ sprzedawce. ChcieliSmy sprawdzi¢, na
ile przedsiebiorcy majg Swiadomos¢ w zakresie tego
dziatania, ktére moze przynies¢ znaczne obnizenie
kosztéw, bez koniecznosci zmiany proceséw w fir-
mie czy naktadow finansowych na nowe urzadzenia.
W ponizszych wynikach zaznaczamy fatszywe odpo-
wiedzi —widac po nich, jak duzy jest odsetek przed-

siebiorstw, w ktérych wiedza o zmianie sprzedawcy

pozostawia wiele do zyczenia. Co trzecia firma wska-
zata fatszywe odpowiedzi, ale tez zadna z odpowie-
dzi dotyczgcych prawidtowych krokdéw nie zebrata
wiecej niz 59% wskazan.

Warto przy tym podkresli¢, ze wszystkie formalno-
Sci bierze na siebie nowy podmiot, na podstawie
udzielonego petnomocnictwa. Mozna to poréwnac
Z przeniesieniem numeru numeru telefonu komaorko-

wego miedzy operatorami.

Ktére z ponizszych dziatar nalezy Pana/Pani zdaniem podjaé,
aby dokona¢ skutecznej zmiany sprzedawcy energii elektrycznej?
(N=500)

ztozy¢ wniosek o zmiang sprzedawcy w Urzedzie Regulacji Energetyki

ztozy¢ wniosek o zmiane w KRS / CEIDG

sprawdzi¢ termin zakonczenia umowy z obecnym sprzedawca

sprawdzi¢ okres wypowiedzenia obecnej umowy

sprawdzi¢ obowigzujgca obecnie grupe taryfowa

sprawdzi¢ roczne zuzycie energii

wykonac¢ zestawienie oferowanych stawek
za pomoca renomowanej poréwnywarki

wysta¢ wypowiedzenie do obecnego sprzedawcy

okazac¢ przysztemu sprzedawcy kopie
trzech ostatnich faktur za zakup pradu

okazac¢ przysztemu sprzedawcy zaswiadczenie
o niezaleganiu z optatami ZUS i podatkami
zawrze¢ UMowe z nowym sprzedawca
zakupi¢ nowe liczniki

inne dziatania

zadnego z powyzszych - nie mozna zmieni¢ sprzedawcy energii

26%

8%
NS 58%
I 58%
NN 57%
IS 59%
N 52%
IS 56%
I 46%

30%
NS 57%
23%
0%
2%
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W lipcu 2024 roku minie siedemnascie lat, od kie-
dy w Polsce wprowadzona zostata zasada TPA,
o0znaczajgca mozliwos¢ zmiany sprzedawcy energii.
Z opcji tej — w sposdb szybki i bezptatny — skorzy-
sta¢ moze kazda firma z sektora MSP, gospodarstwo
rolne lub przedsiebiorstwo produkcyjne. Jak sie oka-
Zuje, nie wszyscy odbiorcy majg jednak swiadomosc¢

istniejgcych w tym zakresie rozwigzan.

Jesli nigdy wczesniej nie zmienialiscie Panstwo
sprzedawcy, bedzie to dobra okazja do tego, aby
poza samym obnizeniem ceny energii, przyjrzec
sie takze parametrom dystrybucyjnym. Dokonujac

zmiany sprzedawcy energii, sprawdzmy czy gru-

Indywidualny doradca i rozwigzania
dopasowane do potrzeb Twojej firmy

Przemystaw Wolny
Dyrektor handlowy
Biuro Sprzedazy do Klienta Biznesowego
Respect Energy S.A.

pa taryfowa dopasowana jest do naszych potrzeb,
a takze czy nie dochodzi do przekroczen w poborze
mocy. Warto sprawdzic takze czy na fakturze nie po-
Jjawia sie moc bierna, za ktorg dystrybutorzy pobie-

rajg dodatkowe optaty.

W ramach jednego prostego dziatania mozecie Pan-
stwo obnizy¢ swoje ceny energii, obnizy¢ koszty jej
dostarczenia i upewnic sig, ze nie ponosicie Panstwo

innych niepotrzebnych kosztow.

Warto to sprawdzi¢ z doradca energetycznym Re-

spect Energy, do czego gorgco zachecam!

PrATNA PROMOCUA PARTNERA RAPORTU



Skorzystaj z rabatu® 5%
z kodem OPTIMAL

Qs
Zabezpiecz cene energii
dla swojej firmy na lata

www.respect.energy podpisz umowe online

*Rabat dla firm w wysokosci 5% od ceny MWh energii elektrycznej obowigzuje przy podpisaniu umowy online przy
przejsciv na formularz z linku w reklamie lub po wpisaniu kodu promocyjnego w koszyku podczas generowania umowy
na stronie www.respect.energy/formularz-online/?promo=optimal

Oferta wazna do 31.08.2024 r.


https://respect.energy/formularz-online/?promo=optimal
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Firmy chca by¢ traktowane
iIndywidualnie jako nabywcy energii

Okazuje sie, ze dla polskich firm najwazniejsze jest
indywidualne podejscie i doradztwo. Indywidualng
wycene jako kluczowy argument wskazato prawie
dwa razy wiecej ankietowanych (41%) niz bedaca na

drugim miejscu mozliwos¢ szybszego rozwigzania

umowy bez kary umownej (23%). Ciekawe, ze tyle
samo firm uwaza, ze wazny jest konsultant, ktory
doradzi najlepsze rozwigzanie, a takze udziat OZE

w zrodtach kupowanej energii.

Co jest wazne w ocenie ofert sprzedazy pradu w Polsce — jak oceniajag
przedsiebiorcy? (wybdr wielokrotny — max. 3 najwazniejsze argumenty)
(N=500)

indywidualna wycena

mozliwos$¢ szybszego rozwigzania umowy bez kary umowne;j

konsultant, ktory doradzi najlepsze rozwigzanie

udziat OZE w zrédtach kupowanej energii

stata cena w catym okresie obowigzywania umowy, nawet jesli pozniej
moze okazac sie wyzsza od innych oferowanych na rynku

dtugi okres obowigzywania umowy

sprzedawca jest znang mi marka

mozliwos¢ zawarcia umowy online bez koniecznosci
spotkania z przedstawicielem sprzedawcy

opinie o sprzedawcy znalezione w internecie

szybki kontakt z firma (dostgpno$¢ BOK)

sprzedawca jest firma z przewazajagca wtasnoscig w Polsce

sprzedawca jest firma panstwowa

krotki okres obowigzywania umowy

sprzedawca jest firma prywatna

I 41%
23%
23%
23%
I 22%
I 19%
N 17%
I 16%
NN 16%
I 16%
I 14%
I 12%
I 1%
I 1%
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Z czego pozyskuje sie
energie w Polsce?

W zesztym roku po raz pierwszy w historii odnawialne zrédta energii wyprzedzity wegiel kamienny jesli chodzi
0 moc zainstalowang w Krajowym Systemie Elektroenergetycznym. tgczna moc zainstalowana w elektrow-
niach OZE to obecnie ponad 27 GW, przy 25 GW na weglu kamiennym. Jesli jednak spojrzymy na tgczng moc
elektrowni zawodowych, zobaczymy, ze elektrownie na wegiel brunatny, kamienny i gazowe to nadal az 56%.
Firmy, ktorym zalezy na realnym ograniczeniu ich wptywu na srodowisko powinny zwréci¢ uwage na to, z ja-
kich zrodet kupuja prad. Szczegdlnie, ze struktura krajowej produkcji energii elektrycznej wg rodzajow paliwa
nie wyglada juz tak korzystnie z punktu widzenia ograniczania wptywu na srodowisko.

Udziat poszczegdlnych grup elektrowni w krajowej
produkcji energii elektrycznej wedtug paliwa
(stan na koniec 2023 r.)

Moc zainstalowana w Krajowym Systemie
Elektroenergetycznym (stan na koniec 2023 r.)

elektrownie zawodowe
na weglu kamiennym

37%

elektrownie wiatrowe
i inne wykorzystujgce OZE

40%

elektrownie
zawodowe
wodne

[ elektrownie zawodowe
4%

. na weglu brunatnym
elektrownie zawodowe &9 Y

gazowe 12%
7%

Sg jednak firmy, ktdre sprzedajg wytacznie lub
prawie wytacznie prad pozyskiwany z OZE. Jed-
nym z takich sprzedawcow jest Respect Energy.
Mix energetyczny, czyli struktura procentowa
wykorzystywanych zrédet energii wskazuje na
przewazajacy udziat stonica i wiatru, ale warto
zwroci¢ uwage, ze firma wykorzystuje az cztery

rodzaje OZE. Biogaz i woda rowniez znajdujg sie

w miksie energetycznym Respect Energy.

elektrownie wiatrowe

i inne wykorzystujace OZE elektrownie zawodowe

na weglu kamiennym

0,
22% a47%
elektrownie
zawodowe
wodne

—
2% '
elektrownie ‘
zawodowe
gazowe elektrownie zawodowe
8% na weglu brunatnym

21%

https://www.pse.pl/dane-systemowe/funkcjo-
nowanie-kse/raporty-roczne-z-funkcjonowania-
-kse-za-rok/raporty-za-rok-2023#t1_1

Mix energetyczny
Respect Energy

biogaz

4,82%

stonhce _—

34,32%

— Wwoda
wl 0,72%

~

wiatr

60,14%

PrAaTNA PROMOCUA PARTNERA RAPORTU
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Jak wyglada w Polsce
rynek energii TPA?

To, z czego wytwarzany jest w Polsce prad, to jedna
sprawa. Zupetnie czym innym jest jego sprzedaz do
koncowych odbiorcéw. Od 2007 roku rynek energii
byt stopniowo uwalniany, co oznacza, ze odbiorcy

moga juz teraz sami zdecydowac od kogo beda ku-

Wedtug danych URE (Urzad Regulacji Energetyki)
—na koniec 2023 roku zmiany sprzedawcy pradu do-
konato tacznie (liczac od lipca 2007 roku, kiedy poja-
wita sie taka mozliwos$¢) 238 tys. odbiorcéw innych
niz gospodarstwa domowe.

Biorgc pod uwage, ze takich kupujgcych energie
elektryczng w Polsce jest ok. 2,307 mIn, oznacza to,

®

powac prad. Moga skorzystac z oferty standardowej
u obecnego sprzedawcy lub rynkowej, co od razu
pokazuje, ze rynek cho¢ jest ,uwolniony”, to jeszcze

nie oznacza to, ze jest zupetnie wolny.

ze przynajmniej jeden raz na zmiane zdecydowato
sie 10,82% (co nie wyklucza powrotu do wczesniej-
szego sprzedawcy). Jesli jednak spojrzymy na wo-
lumen energii sprzedany obu grupom — zobaczymy,
ze przewazajgca jego czes¢ trafia wiasnie do tych
aktywnych na rynku energii podmiotdw, ktore doko-

Nnujg zmian sprzedawcy.

Odbiorcy energii elektrycznej w Polsce nie bedacy gospodarstwami domowymi
(dane URE za 2023 rok)

89,69%

po zmianie sprzedawcy B bez zmiany sprzedawcy

lle energii sprzedano odbiorcom nie bedgcych gospodarstwami domowymi:
porownanie podmiotdw, ktére nigdy nie zmienity sprzedawcy z tymi, ktére dokonaty zmiany — wielkos¢ w TWh

(dane URE za 2023 rok)
27,29%

TPA (Energia sprzeadana odbiorcom, ktérzy dokonali zmiany sprzedawcy)

B Energia sprzedana odbiorcom, ktérzy nie zmienili nigdy sprzedawcy
Zrédto danych: Sprawozdania z dziatalnosci Prezesa URE za rok 2023: https://www.ure.gov.pl/download/9/14628/Sprawozdanie2023.pdf

Powyzsze dane dotyczg odbiorcéw 40 najwiekszych operatoréw i na tej podstawie zostaty skalkulowane.
Petne dane o zuzyciu, ale bez podziatu na typ odbiorcy mozna znalez¢ na stronach internetowych Polskich
Sieci Elektroenergetycznych (PSE).
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Kto ma wptyw
na rynek energii w Polsce?

URE ma kluczowa rolg w ksztattowa-
niu rynku energii w Polsce, jak wyni-
ka z najwazniejszej w tym kontekscie
ustawy, czyli Prawa energetycznego.
Jednak poza URE na rynek energii
wptywa rowniez kilka innych podmio-

téw, o czym warto wiedziec. A sa to:

Kancelaria Prezesa Rady Ministrow — to premier mianuje szefa URE;

Ministerstwo Klimatu i Srodowiska — jako jeden z podmiotéw ksztattujgcych po-

lityke energetyczng panstwa;

Ministerstwo Aktywow Panstwowych — jako podmiot sprawujgcy nadzor wia-
Scicielski nad spdtkami energetycznymi; reprezentuje Skarb Panstwa, domi-
nujgcego akcjonariusza w spotkach energetycznych; akcjonariusze wybieraja

cztonkow rad nadzorczych, a te — z kolei — wybierajg cztonkéw zarzadu spotek;

Duze panstwowe spdtki energetyczne jako operatorzy systemu dystrybucji

(OSD), czyli zajmujace sie dostarczeniem pradu do odbiorcéw koncowych;

Polskie Sieci Elektroenergetyczne SA — jako strategiczna spdtka odpowiadajg-
ca za ustuge przesytania energii elektrycznej w Polsce, Operator Systemu Prze-
sytowego i Operator Informacji o Rynku Energii, przedstawia do zatwierdze-
nia przez URE taryfe bedgcag podstawa finansowania kosztoéw funkcjonowania
dziatalnosci przesytowej; ta taryfa ma wptyw na koszty dystrybucji doliczane

przez operatoréw do kazdego rachunku za prad.
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Jakie modele rozliczen za prad
sg aktualnie dostepne?

Na odbiorcow, ktérzy zdecydujg sie na zmiane sprzedawcy lub pytajg obecnego sprze-

Cena kazdej kilowatogodziny energii jest z gory ustalona, co przy znanych przedziatach

dawce o wycene, czeka kilka opcji:

Energia w statej cenie (tzw. FIX)

Zuzycia pozwala dobrze zaplanowac koszty w dtugoterminowej perspektywie.

Dynamiczne ceny energii — ha podstawie cen gietdowych (tzw. SPOT) I I I i
Cena bazuje na gietdowych notowaniach Rynku Dnia Nastepnego na Towarowej Giet-

dzie Energii. Aktualne ceny rynkowe mogag by¢ bardzo korzystne w okresach obnizek

cen na rynku energii. Rozszerzeniem tej opcji moze by¢ rozliczenie Spot Min/Max pro-

ponowane przedsiebiorstwom, ktére chcg ograniczy¢ ryzyko do pewnego zakresu cen.

Mozna ustawi¢ blokade ceny na odchylenia powyzej i ponizej okreslonej wartosci.

\l/

/
Energia sprzedawana w transzach (tzw. na klik) ‘
Takie rozwigzanie umozliwia ustalenie ceny energii dla konkretnego miesigca, kwarta-

tu lub catego roku, w zaleznosci od indywidualnych potrzeb przedsiebiorstwa. Mozna

w ten sposdéb realizowac strategie zakupu energii w odniesieniu do plandéw bizneso-

wych i zmian na rynku. Korzystajgc z tego modelu rozliczenh mozna szybko reagowac na

zmienne warunki cenowe na rynku. Zakupu energii mozna dokona¢ nawet w 15 minut.

cPPA (Corporate Power Purchase Agreement)

Korporacyjne umowy zakupu energii umozliwiajg bezposredni zakup zielonej energii od

wybranego producenta OZE. Takie rozwigzanie pozwala przedsiebiorstwom nie tylko

na dostep do czystej energii, ale réwniez stabilnos¢ cenowa i potencjalne korzysci wi-

zerunkowe, wynikajgce z zaangazowania w zrownowazony rozwaj.
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Czy wszedzie koszty dystrybuciji
sg takie same?

Na podstawie dostepnych danych o taryfach spdtek
dystrybucyjnych zatwierdzonych przez URE* na rok
2024, firma Optimal Energy wyliczyta koszty dystry-
bucji, ktére ponosityby przedsiebiorstwa zuzywajgce
po 10 MWh miesiecznie korzystajgce z ustug dystry-
bucji poszczegdinych spdtek dystrybucyjnych, przy
mocy umownej 35kW i taryfie C11 oraz miesiecznym

okresie rozliczenia.

Powyzsze wyliczenia i ilustrujgcy je wykres pokazuja,
ze firmy funkcjonujgce na terenie spotki Energa Ope-
rator musza liczy¢ sie z kosztami dystrybucji o 26%
wyzszymi niz te funkcjonujace w obszarze obstugi-
wanym przez PGE Dystrybucja (bedaca druga naj-
drozszg spdtka, jesli chodzi o dystrybucije) iaz 0 42%
wyzsze niz najtanszy w stawkach dystrybucji Tauron
Dystrybucja. Roznica wynika przede wszystkim ze
zmiennego sktadnika stawki sieciowej (w tabeli za-

znaczone pogrubieniem).

PGE Tauron Stoen
TARYFACTI Dystrybucja Enesa Ozp;.-l:tor Ene;g?-SOK era- Dystrybucja Operator

SA p.z0.0. S SA. Sp.z0.0.
zuzycie miesieczne [KWh] 10000 10000 10000 10000 10000
moc umowna [KW] 35 35 35 35 35
sktadnik staty stawki sieciowej
[24/kW/m-c] 6.75 6,88 7,48 5,1 7,33
stawka przejsciowa [zt/kW/m-c] 0,08 0,08 0,08 0,08 0,08
stawka gbonamentowa 45 384 58 456 312
[zt/miesiac]
stawka jakosciowa [zt/kWh] 0,0314 0,0314 0,0314 0,0314 0,0314
OZE [zt/kWh] 0 0 0 0 0
kogeneracyjna [zt/kWh] 0,00618 0,00618 0,00618 0,00618 0,00618
mocowa [zt/kWh] 0,1267 0,1267 0,1267 0,1267 0,1267
sktadnik zmienny stawki 0,257 0,2243 0,3815 0,2202 0,2468
sieciowej [zt/kWh]
koszt netto dystrybucji 4 456,35 zt 4133,24 zt 5728,20 zt 4 030,66 zt 4 373,27 7t
cena netto za 1 kWh 0,45 zt 0,41 z¢ 0,57 zt 0,40 zt 0,44 zt

*Zrédto: https://bip.ure.gov.pl/bip/taryfy-i-inne-decyzje-b/energia-elektryczna/4 367, Taryfy-opublikowane-w-2023-r.html

Koszty netto dystrybucji 0,65 24
W przeliczeniu 0,55 zt
na 1kWh dostarczone; 0,45 zt
energii 0,95 24 -

PGE
Dystrybucja S.A.

1 I ]
Enea Operator Energa Tauron Stoen
Sp.zo.0. -Operator S.A. Dystrybucja S.A. Operator Sp. zo.o.

Mape z podziatem terytorialnym najwiekszych OSD mozna sprawdzi¢ pod adresem https://optimalenergy.pl/cena-pradu/


https://optimalenergy.pl/cena-pradu/
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Koszty dystrybucji moga znaczaco wptynaé

na tgczne koszty energil w ciggu roku?

Aby jeszcze bardziej unaoczni¢ roznice w tgcznych
kosztach ponoszonych przez firmy w poszczegol-
nych regionach przypisanych do konkretnych spotek
dystrybucyjnych, Optimal Energy przygotowata wy-
liczenie na podstawie case study hotelu. Znajduje

sie w nim 35 pokoi dla gosci, restauracja i mate spa,

CAsE STupy

bez basenu. Hotel rocznie zuzywa 120 MWh ener-
gii przy mocy umownej 100 kW. Korzysta z taryfy
C21 (!). Uwaga, jest to inna taryfa niz w przyktadzie
na poprzednigj stronie, stad réznice w stawkach po-
danych w tabeli. Jednak w dalszym ciggu najdroz-

szym operatorem jest Energa Operator S.A.

TARYFA C21 Dystr: ilfucja Enesa Operator | Energa-Opera- Dyzfgt?:cja O|:s>te°r:'?or
SA p.z 0.0. tor S.A. SA. Sp. z 0.0.
zuzycie miesieczne [kWh] 10000 10000 10000 10000 10000
moc umowna [kW] 100 100 100 100 100
[szkffk‘i'/r\}'/ﬁts;‘y stawki sieciowe] 26,9 23,06 3248 15,53 17.35
stawka przejéciowa [zt/kW/m-c] 0,08 0,08 0,08 0,08 0,08
f‘ztf/mzsai;’f]”ame“towa 9,5 10 7,25 95 7,83
stawka jako$ciowa [zt/kWh] 0,0314 0,0314 0,0314 0,0314 0,0314
OZE [zt/kWh] 0 0 0 0 0
kogeneracyjna [zt/kWh] 0,00618 0,00618 0,00618 0,00618 0,00618
mocowa [zt/kWh] 0,1267 0,1267 0,1267 0,1267 0,1267
igiinvivkejzr[j;?\;‘vyh]“aw"i 02138 0,1495 02727 0,2095 01416
koszt netto dystrybucji 6 488,30 zt 5 461,80 zt 7 633,05 zt 5308,30 zt 4 809,63 zt
cena netto za 1 kWh 0,6488 zt 0,5462 zt 0,7633 zt 0,5308 zt 0,4810 zt
koszty netto dystrybucji roczne 77 859,60 zt 65 541,60 zt 91 596,60 zt 63 699,60 zt | 57 715,56 zt
roczna réznica 13737,00zt | 26 055,00 zt brak 27 897,00 zt | 33 881,04 zt

W ostatnim wierszu tabeli prezentujemy roczne réznice w kosztach dystrybucji, jakie naliczyliby rézni ope-

ratorzy. Widac wiec wyraznie, ze ten sam podmiot dziatajgc w réznych miejscach w kraju musiatby ponosi¢

rézne koszty. A réznice siegaja ponad 33 tys. zt rocznie dla przyktadowego hotelu. Podane wartosci to war-

tosci netto.

Uwaga! Stawki przedstawione w poyzszym wyliczeniu to stawki zatwierdzone na rok 2024 przez prezesa URE.

Zrédto: https://bip.ure.gov.pl/bip/taryfy-i-inne-decyzje-b/energia-elektryczna/4 367 Taryfy-opublikowane-w-2023-r html
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Prawie potowa duzych firm
nadal niegotowa na raportowanie ESG

Czy w Pana/Pani firmie zbierane sg dane dotyczace aspektoéw ESG
(zrownowazony rozwdj w obszarze srodowiskowym, spotecznym oraz tadu zarzadczego)?

Firmy ogétem (N=500) Mikrofirmy
Tak - 31 20
ve | ENse | mm— 5o
vewier e | |13 22

Mimo tego, ze terminy rozszerzenia obowigzkow
zwigzanych z raportowaniem ESG zostaty juz poda-
ne przez Komisje Europejska, zaskakujgce jest, jak
wiele firm, szczegdlnie w segmencie duzych przed-
siebiorstw nadal nie zbiera danych o zréwnowazo-

nym rozwojul.

Podobnym zaskoczeniem moze byc¢, jak wiele firm
nadal nie liczy $ladu weglowego — to ponad 70% an-
kietowanych.

Przy tym az 6% (!) nie wie co to jest.

Mate firmy Srednie firmy Duze firmy
29 16 58
i 41 I 33 | . 42
30 1 0

Czy Pana/Pani firma oblicza slad weglowy?
(N=500)

Nie wiem
Nie co to jest
73% ‘ 6%
Tak
21%

Kategoria firm zobligowanych
do raportowania wg Dyrektywy CSRD

Od kiedy musza
zbieraé dane

Termin publikacji
pierwszego raportu

Duze spotki interesu publicznego,
zatrudniajgce >500 pracownikéw
(objete dyrektywa NFRD

Od 1 stycznia 2024 2025 (za rok 2024)

Przedsiebiorstwa spetniajace 2 z 3 ponizszych kryteridw:

Zatrudnienie >250 osdéb
Suma bilansowa >20 mIn EUR
Przychody netto >40 min EUR

Od 1 stycznia 2025 2026 (za rok 2025)

MSP notowane na gietdzie

Od 1 stycznia 2026 2027 (za rok 2026)
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Ponad potowa firm duzych
i Srednich zbiera dane ESG,
poniewaz wymagaja tego
od nich wieksi kontrahenci

Powody, dla ktérych w Pana/Pani firmie zbierane sg dane dotyczace aspektéw ESG
(N=155; tylko firmy, ktére zbierajg dane ESG)

publikujemy raporty zréwnowazonego B 19%
rozwoju/ESG/CSR/niefinansowe a47%

chcemy dobrze przygotowac sie na nadchodzace I 49%

obowigzki zwigzane z raportowaniem ESG 53%
61%
Ml 8%
o,
wymagaja tego od nas wigksi dostawcy i odbiorcy I 24% o
63%
52%
I 38%
przewidujemy mozliwe wymagania w tym zakresie I 30%
od wigkszych dostawcoéw i odbiorcow 42%
52%

wykorzystujemy je do budowania B 24%

wizerunku ekologicznej firmy 68%
61%
B ponizej 10 pracownikéw W 10-49 pracownikéw 50-249 pracownikow 250 lub wigcej pracownikow

Okoto potowa firm we wszystkich segmentach wielkosci chce sie dobrze przygotowac na nowe
obowigzki, a Srednie i duze przedsiebiorstwa w okoto 2/3 wykorzystuja je juz teraz do budowa-

nia wizerunku ekologicznej firmy.

Najbardziej ciekawa wydaje sie jednak informacja, ze dla ponad potowy duzych i srednich firm

zbierajgcych dane ESG, jest to podyktowane wymaganiami ze strony wiekszych kontrahentow.
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Firmy sceptyczne wobec
polityki klimatycznej UE,
niezaleznie od poziomu Swiadomosci ESG

W polskich firmach nie ma jednoznacznej oceny polityki klimatycznej UE, zaréwno wsrod
bardziej $wiadomych firm (te zbierajagce dane ESG), jak i tych, ktére majg mniejszg $wia-
domos¢ w tym zakresie. Wiele przedsiebiorstw obawia sie pogorszenia konkurencyjnosci

w efekcie kolejnych wymagan UE co do ograniczania wptywu na Srodowisko.

Ocena wptywu polityki klimatycznej UE na dziatalno$¢ respondentow?
(N=434)

Jest kluczowa dla mojej dziatalnosci, ktéra opiera sie - 5%
na dziataniach proklimatycznych i/lub pro$rodowiskowych °
wynikajacych z nowych zasad i obowigzkdéw przez nig tworzonych 10%

o,
Poprawia moja sytuacje, poniewaz zmniejsza mi konkurencje - 7%
6%

Nie obniza ani nie podwyzsza konkurencyjnosci _ 23%

- nie maani dobrego, ani ztego wptywu 18%

o,
Moze podnies$¢ znaczaco koszty prowadzenia dziatalnosci _ 37%

31%
Moze doprowadzi¢ do powstaniaistotnych barier _ 29%
w prowadzeniu dziatalnosci
: 35%

B Firmy, ktore nie zbieraja danych ESG (N=279) Firmy, ktére zbierajg dane ESG (N=155)
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Jednym z celdw regulacji UE zwigzanych z ESG jest
wsparcie realizacji celu osiggniecia neutralnosci kli-
matycznej do 2050 roku. Jednym z podstawowych
wskaznikow, ktéry pozwala nam ocenic¢, zaplanowac
i monitorowac stopien dekarbonizacji firmy jest po-
ziom emisji CO2 czyli tzw. slad weglowy. Firmy mu-
szg znac zarbwno swoje wiasne emisje w zakresie
11 2 ale takze emisje posrednie, zwigzane z tancu-
chem dostaw. Aby policzy¢ te ostatnie konieczna
bedzie informacja o emisjach partneréw bizneso-
wych. Juz w tej chwili na etapie konkurséw ofert
jednym z najczestszych pytan do oferentéw jest
prosba o podanie poziomu emisji CO, oraz infor-
macji czy potencjalny dostawca korzysta z zielonej

energii. Dlatego, tym bardziej dziwig wyniki badania

Firmy nie dostrzegaja
mozliwosci biznesowych
zwigzanych z zielong transformacja

Katarzyna Teter

ESG manager
Respect Energy S.A.

gdzie az 73% firm deklaruje, ze nie oblicza sladu we-
glowego. Przy czym ponad potowa z nich to firmy
Sredniej wielkosci oraz duze przedsiebiorstwa, czyli
firmy, ktére bezposrednio bedag podlegaty pod dy-
rektywe o zréwnowazonym raportowaniu (CSRD).
Biorgc pod uwage, ze w 2026 roku ponad 3 tys$ du-
zych Polskich przedsiebiorstw bedzie podlegac pod
dyrektywe CSRD (Corporate Sustainability Repor-
ting Directive) przed firmami duza praca do wyko-
nania. Badania pokazujg takze, ze badane firmy nie
dostrzegajg mozliwosci biznesowych zwigzanych
z transformacja. Tylko 17% z badanych firm uwaza,
ze polityka klimatyczna UE moze wptywac pozytyw-

nie na ich konkurencyjnosc.

PrATNA PROMOCUA PARTNERA RAPORTU
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Fotowoltaika lub kompleksowy system
zarzadzania zuzyciem
— dwa mozliwe scenariusze dtugofalowego
ograniczenia kosztow enerqi

Jaka inwestycja zmierzajgca do dtugofalowego obnizenia kosztéw zakupu energii
do firmy jest najbardziej prawdopodobna w Pana/Pani przypadku? (N=500)

wdrazanie systemu kompleksowego zarzadzania zuzyciem
i produkcja energii w firmie

zakup za gotowke i montaz instalacji fotowoltaicznej na wtasny uzytek
(finansowane samodzielnie)

fotowoltaika dla firmy w abonamencie (finansowana przez
sprzedawce pradu) w pakiecie z umowa sprzedazy zielonej energii

wigksza instalacja fotowoltaiczna do odsprzedazy energii
(finansowane samodzielnie)

magazyn enerqii

mini farma wiatrowa

zakup samochoddw elektrycznych

najem samochodow elektrycznych

zakup stacji tadowania samochodéw elektrycznych

N 23%
I 21%
N 17%
B 1%

B 8%

B 6%

B 6%

B 2%

B 4%

Jesli chodzi o inwestycje zwigzane z dtugoterminowymi strategiami obnizania kosztéw

energii, ankietowane firmy najchetniej stawiajg na systemy kompleksowego zarzgdzania

zuzyciem i produkcjg energii, a takze na fotowoltaike w dwdch opcjach: kupiong na wta-

snos¢ lub optacang w pakiecie abonamentowym u sprzedawcy energii.

Samochody elektryczne jako dos¢ oczywista inwestycja, nie cieszg sie zainteresowaniem

badanych firm, cho¢ w wielu przypadkach mogtyby przynies¢ duze korzysci firmom, ktére

posiadajg juz wtasne instalacje OZE, o czym mowa na nastepnej stronie raportu.
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Auta elektryczne

nadal za drogie dla potowy

polskich firm

Zaledwie 6% respondentéw maowi o zakupie aut
elektrycznych do firmy jako o prawdopodobnej
inwestycji nastawionej na obnizenie kosztéw za-
kupu energii. Jako bariery najczesciej wskazywana
jest cena samych samochoddw — to problem dla
53% respondentéw, a takze ich zasieg, o ktorym

mowi 43% ankietowanych.

Istotnym problemem wskazywanym rowniez przez
respondentow jest niewystarczajgca siec stacji ta-
dowania, a takze same ceny energii elektryczne;.
Pigtym z najwazniejszych argumentow, ktore zda-
niem respondentdw badania nie sprzyjajg zakupo-

wi aut elektrycznych sg same ceny energii.

Wprawdzie przedsiebiorcy nie majg wptywu na
ceny samochodéw elektrycznych, natomiast war-
to podkresli¢, ze moga one byc¢ czescig wiekszego
systemu, zaprojektowanego z myslg o zwiekszeniu
autokonsumpcji energii w firmach, ktére dysponu-
ja swoimi wtasnymi instalacjami OZE. Kiedy te dwa
elementy potaczy sie w system, zamiana aut spalino-
wych na elektryczne moze w szybkim tempie sptacic

sie poprzez oszczednosci na zakupach paliwa.

Co jest barierg w zakupie
samochododw elektrycznych
do Pana/Pani firmy? (N=500)

aktualne
ceny energii

ceny samochodow
elektrycznych

zasiegi samochoddéw
elektrycznych

sie¢ stacji
tadowania jest
za mata

charakter dziatalnosci
- nie potrzebujemy

w ogdle samochoddéw
osobowych

koszt eksploataciji
i napraw samochodéw
elektrycznych

wielko$é¢ dotacji
do zakupu samochodu
elektrycznego

formalnosci zwigzane

z montazem wtasnych

stacji tadowania
samochoddw elektrycznych;

inna bariera
w firmie mamy juz

wystarczajaca liczbe
samochodow elektrycznych

nie wiem,
trudno powiedzie¢
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Pojazdy elektryczne
to nadal kropla w morzu

Wedtug danych z raportu ACEA (The European Automobile Manufacturers’ Association, Stowarzyszenie Eu-
ropejskich Producentéw Samochoddw) udziat pojazddw elektrycznych w Polsce jest znikomy w kazdym seg-

mencie, co koresponduje z odczuciami respondentéw badania Optimal Energy.

Kategoria pojazdéw taczna liczba w PL Udziat BEV | Udziat PHEV Udziat HEV
Samochody osobowe 26 457 659 0.,2% 0,2% 2,4%
Samochody dostawcze 2974 632 0.1% 0% 0%
(vany)
Samochody ciezarowe 1276 594 0% 0% 0%
Autobusy 128 677 1.1% 0% 0,7%

BEV — Battery Electric Vehicle, pojazdy zasilane z baterii, tzw. full electric; PHEV — Plug-in Hybrid Electric Vehicle, czyli hybrydy, ktére
mozna réwniez tadowac z gniazda; HEV — Hybrid Electric, czyli pojazd z silnikiem spalinowym oraz napedem elektrycznym, ale bez
mozliwosci podtadowania baterii z zewnetrznych zrédet

Zrédto: https://www.acea.auto/files/ACEA-Report-Vehicles-on-European-roads-.pdf

Warto zwrdci¢ przy tym uwage, ze liczba ogdlnodostepnych stacji tadowania pojazddw elektrycznych jest
wieksza niz mogtoby to wynika¢ z proporcji liczonej wedtug ich udziatu w ogdlnej liczbie pojazddw zareje-
strowanych w Polsce. Natomiast tgczna liczba dostepnych operacyjnie na dzien 14 kwietnia 2024 punktow
tadowania wg Urzedu Dozoru Technicznego (UDT) to 5 595. Sg one zlokalizowane w 2842 stacjach . Widac
wiec, ze punktéw tadowania na jednej stacji (przecietnie niecate 2) jest znacznie mniej niz zwykle spotykamy

dystrybutoréw na stacjach paliw.

Rozktad geograficzny punktéw tadowania nie jest rownomierny. Na mapie stworzonej przez UDT widac kon-
centracje punktow tadowania w najwiekszych miastach i ich otoczeniu. Mozna sprawdzi¢ jg na stronie inter-

netowej: eipa.udt.gov.pl.
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Prawie potowa firm skionna
obnizy¢ swoje ceny,
jesli energia bytaby tansza

Biorgc pod uwage, ze ceny energii majg niepodwa- |
zalny wptyw na koszty oferowanych przez przed- Skionnosé do obnizenia cen produktéw
siebiorcoéw produktéw i ustug, ankietowani w ba- i ustug po skutecznych negocjacjach

daniu Optimal Energy zostali zapytani, czy gdyby obnizenia kosztow energii (N=500)
udato im sie wynegocjowac nizsze niz obecne
ceny energii, byliby sktonni obnizy¢ swoje ceny. zdecydowanie tak 4%

raczejtek | NN 39 %

Twierdzaco odpowiedziato 42% ankietowanych.

Dos¢ zastanawiajace jest natomiast, ze majac do o
nie wiem, ()
wyboru wiecej niz jedng odpowiedz w pytaniu o trudno powiedzie¢ I 22%
motywy sktaniajgce do obnizenia cen produktéw raczej nie 33%
i ustug, tylko 34% ankietowanych zaznaczyto, ze
chce by¢ uczciwym producentem. zdecydowanienie | [l 3%

Przedsiebiorcy w nizszych cenach upatrujg raczej
przewagi marketingowej — to byto najczestsze
wskazanie ankietowanych (36%).

Co sktaniatoby do obnizenia cen produktéw i ustug Pana/Pani firmy w przypadku

skutecznego wynegocjowania nizszych niz obecnie stawek za energie?
(N=212, tylko firmy sktonne do obnizenia ceny)

wiem, ze podobne dziatanie ze strony wielu 270/
przedsigbiorcéw moze obnizy¢ poziom inflacji (+]
poniewaz obawiam sie podobnego dziatania ze strony konkurencji, 250/
w efekcie czego moje produkty i ustugi przestana byc¢ konkurencyjne (o

33%

nizsze ceny moga przyczynic sig do zwigkszenia satysfakcji i zaufania klientow

obnizenie cen moze stanowi¢ skuteczna strategie marketingowa, wyrdzniajaca
firme na tle konkurencji i przyciagajaca uwage nowych potencjalnych klientéow

36%




i, optimalenergy

Brak aktywnosci na rynku energii

Jeniwe” przepalanie miliardow

Wedtug sprawozdania URE za rok 2023 tgczne zuzycie energii na podstawie danych 40 najwiekszych operatoréw

w kraju w taryfach A, B, C (a zatem dla odbiorcéw innych niz gospodarstwa domowe) wyniosto 107,035 TWh*.

Przyjmujac dla uproszczenia (i uwidocznienia pewnego zjawiska), ze wszyscy odbiorcy korzystajg z ja-
kiejs oferty sprzedazy energii, taczne koszty zakupu energii czynnej ponoszone w hipotetycznej sytu-
acji, gdzie 100% z nich korzystatoby ze stawki maksymalnej (tzw. zamrozonej) 693 zt/MWh, wyniostyby

ok. 6,2 miliarda ztotych miesiecznie.

Tymczasem, gdyby wszystkie te podmioty zdecydowaty sie teraz przej$¢ na stawki gietdowe energii (SPOT),
to liczac wedtug $redniej stawki z kwietnia tego roku (2024), czyli 443 zt/MWh**, przez najblizszy rok od-

biorcy wydaliby tagcznie srednio ok. 3,95 miliarda ztotych miesiecznie.

Natomiast, gdyby odmrozenie nastgpito w tej chwili, to wedtug sredniej z dwdch najnowszych ofert z cennika
standardowego spdtek Skarbu Panstwa*** koszty bytyby na poziomie ok. 9,63 miliarda ztotych miesigcznie.

Koszty roczne Koszty miesigczne | Réznica wzgledem naj-

Stawka (wzh (wzth) nizszej wyceny (w zt)

maksymalna: 693 zt/MWh 74175255 000,00 | 6181271250,00 2229895 833,33

z cennika standardowego spotek Skarbu
Panstwa (Energa 1199 zt/MWHh, 115651317 500,00 | 9637 609 791,67 5686 234 375,00
Tauron 962 z+/MWh):1080,50 zt/MWh

Srednia cena z rynku SPOT za kwiecien 2024 47 416 505 000.00 | 3 951375 416,67 B

443 zt/MWh
Biorgc pod uwage powyzsze obliczenia, mozna $mia- energetycznego, czyli od 2022 podpisali kontrakty ter-
to powiedzie¢, ze ewentualne lenistwo” w kontek- minowe z wyzszg stawka za 1 MWh niz ta maksymalna.

Scie aktywnosci na rynku energii elektrycznej moze Warto przy tym pamietac, ze oferta rynkowa to nie

kosztowac polskie firmy miliardy ztotych w kazdym tylko dostep TPA, ale réwniez oferta rynkowa od do-

miesigcu. L
eslacu tychczasowego sprzedawcy $wiadczgcego wcze-

Najwiekszymi beneficjentami ustalenia maksymalnej Sniej ustuge kompleksows, ktoéry zdecydowat sie
ceny pradu sg te przedsiebiorstwa, ktére w indywi- przedstawiC lepszg oferte w sytuacji potencjalnej

dualnych kontraktach, zawieranych w okresie kryzysu utraty klienta.

UWAGA! To obliczenie nie obejmuje kosztéw dystrybucji i comiesiecznych optat handlowych. To wytacznie koszt zakupu energii, be-
dacy znaczacy, ale tylko czescig koncowej kwoty na rachunku za prad.

*wartos¢ wynika z raportu URE i oznacza wolumen energii elektrycznej sprzedanej odbiorcom koricowym w 2023 r. dla taryf A, Boraz C

**podana stawka pogladowa to wartos¢ jakg mogt zobaczy¢ przedsiebiorca kupujacy prad wedtug sredniej stawki z kwietnia 2024
na rynku SPOT na swoim rachunku za prad. Cena obejmuje m.in. marze sprzedawcy, koszty zakupu praw majatkowych oraz akcyze.

*** Srednia od 2 sprzedawcéw, ktérzy zakutaliowali w 2024 roku cennik standardowy, ENERGA-OBROT S.A. 1199 zt/MWh

Zrodto: Energa https://www.energa.pl/mala-firma/obsluga/cenniki.html, Tauron Sprzedaz Sp. z 0.0. 962 zt/MWh
Zrédto: https://www.tauron.pl/dla-firm/prad/taryfa-sprzedawcy Warto$¢ dla taryfy C11
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Komu przedsiebiorcy
podarowaliby prad?

Jak widac¢ na poprzedniej stronie, przedsiebiorcy korzystajacy z tzw. zamrozonych stawek mogag ponosic

nadmierny koszt wzgledem mozliwosci dostepnych na rynku.

A co gdyby te nadwyzke przeznaczy¢ na instytucje uzytecznosci publicznej?

Jaka czes¢ przedsiebiorcow bytaby sktonna dokonac takiego przekazania i komu?

Ktdre z instytucji powinny
Pana/Pani zdaniem skorzystac¢ z tej
nadwyzki w pierwszej kolejnosci?
Prosze wybrac 4 najwazniejsze.
(N=69; tylko firmy, ktére zaakceptowatyby
wyzszg stawke)

urzedy administracji panstwowej - centralnej
urzedy administracji samorzadowe]

Bezsprzecznie, najczesciej wybierane byty szpitale,
ale znakiem czasu jest duza liczba wskazan dotycza-
cych wojska i policji, co kojarzy sie oczywiscie z po-
trzebg bezpieczenstwa. Nie bedzie pewnie dla nikogo
zaskoczeniem, ze najwiecej chetnych (50% firm) do
przekazania ,bezptatnego pradu” wojsku pochodzi
z graniczacego z Rosjg wojewddztwa warminsko-
-mazurskiego. Warto zwrdcic takze uwage na to, ze
gdy przyjrzymy sie strukturze odpowiedzi, zauwa-
zymy, ze najmniej chetne przekazywaniu ,nadwyz-
ki* byty firmy z kapitatem zagranicznym — tylko 5%
respondentéw w tej grupie zaznaczyta odpowiedz
twierdzacag w dotyczacym tego pytaniu.

ztobki | (NN 26%

przedszkola N 33%
szkoty | [NNNNENEGEEN 43%
szpitale N 52%
domy dziecka I 35%
domy opieki spotecznej I 22%

wojsko I 20%
policja I 16%

koscioty I 14%
oddziaty ZUS 7%
urzedy skarbowe I 12%
I 12%
I 7%

Czy zaakceptowatby Pana/Pani wyzsza stawke,
wiedzac, ze nadwyzka pozwalataby na preferencyjne
warunki zakupu pradu przez instytucje publiczne?
(N=500)

Nie wiem Tak
trudno powiedzie¢ 14%

19%

Nie

67%
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Trzeba pamietac, ze firma to pewien zorganizowany
system, ktéry mozna ocenia¢ pod wieloma aspekta-
mi. Tak samo nalezy zarzgdzac energig — wieloaspek-
towo. Polskim firmom tego brakuje, czego wyrazi-
stym przyktadem niekonsekwencje w postrzeganiu
tego, czym sg inwestycje i identyfikacjg dziatan, kto-
re mogag przynies¢ najbardziej spektakularne efekty
w zakresie redukcji kosztéw. Trzeba spoglada¢ na
firme z dwdch stron. Nie odmawiamy stusznosci
dziataniom nastawionym na bardziej Swiadome wy-
korzystanie energii, doktadny pomiar z wykorzysta-
niem zaawansowanych urzadzen oraz optymalizacje
bedaca jego nastepstwem. Natomiast niezaleznie
od tych dziatan, ktére wymagaja zmiany przyzwy-
czajen w firmie, mozna wprowadzac rdwniez zmiany
formalne w zakresie umow ze sprzedawcami, ktore
moga dac skokowa obnizke kosztow. Na tym po-

winno zaleze¢ przedsiebiorcom, jednak z deklaracji

Potrzebne jest wielowymiarowe
spojrzenie na energie

tukasz Czekata

Prezes Zarzadu
Optimal Energy Sp. z 0.0

w badaniach wynika co$ innego. Z catg pewnoscig
nie mozna nie robi¢ nic. Sama préba podejscia do
zmiany sprzedawcy moze przynies¢ chocby obni-
zenie ceny U obecnego sprzedawcy, ktéry w obliczu
odejscia klienta, postanowi o niego ,zawalczyc”. Jak
pokazalismy w obliczeniach zwigzanych z hipote-
tycznym sumarycznym kosztem energii w Polsce,
przejscie na rozliczenie rynkowe jest korzystne dla
kupujacego prad w zestawieniu ze stawka ,zamro-
zong". Zachecam wiec do zdecydowanego dziata-
nia, ktére powinno poprzedzi¢ solidne przygotowa-
nie i rozeznanie rynku.

Oczywiscie nalezy zdawac sobie sprawe, ze korzy-
stanie z ofert ze zmiennag ceng wigze sie z pewnym
ryzykiem po stronie przedsiebiorcy, natomiast na-
sze wyliczenia sugeruja, ze w aktualnym momencie

moze sie to optacac.
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Profil badanych firm

liczba pracownikow

250 lub wiecej
pracownikéw

26% |

50-249
pracownikow

24% -

ponizej 10
pracownikéw

25%

—

10-49
pracownikow

N 25%

przychody ze sprzedazy

wigcej niz
43 min EUR

13%
410-3 mIn EUR

12% —

2-10 min EUR

39% -

do 2 min EUR

wojewodztwo (dane w %)

woj. zachodniopomorskie
woj. wielkopolskie

woj. warminsko-mazurskie
woj. $wietokrzyskie

woj. $laskie

woj. pomorskie

woj. podlaskie

woj. podkarpackie

woj. opolskie

woj. mazowieckie

woj. matopolskie

woj. todzkie

woj. lubuskie

woj. lubelskie

woj. kujawsko-pomorskie

woj. dolnoslgskie

36%
—

Bl 5%

s 8%

m 2%

2%

I 10%

N 6%

1%

. 5%

B 2%

I 23%
I 15%

I 6%

m 3%

M 4%

m 3%

N 5%

struktura wtasnosciowa

w wiekszosci
kapitat polski

18%

w potowie kapitat
polski, a w potowie
zagraniczny

— 9%

.- T wwigkszosci

100% kapitat
polski -

62%

N 7%
100% kapitat
zagraniczny

4%

branza (dane w %)

ksiegowos$¢ / rachunkowosé 1 1%
kadry / administracja °

badaniairozwé] M 3%
bankowo$¢ / finanse / ubezpieczenia [l 3%
bhp / ochrona $rodowiska [l 1%
budownictwo / branza deweloperska [l 8%
doradztwo / konsulting 1l 3%
edukacja / szkolenia Wl 2%
it / elektronika [l 6%
energetyka | 1%
hotelarstwo / gastronomia / turystyka [l 2%

internet / e-commerce / nowe media ll 2%

marketing / pr / komunikacja o,
marketingowa 11%

media / sztuka / rozrywka [l 2%
nieruchomosci M 3%
call center / obstuga klienta |l 1%

prawo |

produkcja / przemyst NI 24%

reklama / grafika / kreacja / fotografia I 1%

sprzedaz / handel I 18%

(inny niz e-commerce)

transport / spedycja / logistyka | NN 10%
zdrowie /uroda [l 3%

innabranza W 2%

kapitat zagraniczny
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O Optimal Energy

Optimalenergy.pl to najwieksza w Polsce poréwnywarka ofert na rynku energii. Dziata nieprze-
rwanie od 2010 roku. Publikuje sprawdzone informacje o rynku energii, OZE i elektromobilno-
sci. Tworzy raporty i rankingi, ktére pomagajg wybrac¢ najlepsze firmy do wspodtpracy oraz obni-
zy¢ koszty dziatalnosci. Serwis jest odwiedzany przez prawie 2 miliony uzytkownikow rocznie.
Dzieki zakupom na podstawie poréwnan przeprowadzonych za pomoca Optimalenergy.pl uzyt-

kownicy oszczedzili miliony ztotych, zachowujac takg samg jakos¢ nowych produktow i ustug.

(G ey

Partner raportu — Respect Energy

Jest jednym z najwiekszych przedsiebiorstw energetycznych w Polsce. Dziata w branzy ponad
10 lat. Produkuje, odkupuje i sprzedaje zielong energie. Misjg firmy jest dostarczanie firmom
— réznych sektorow i rozmiaréw — czystej, bezpiecznej energii, pochodzacej wytacznie z od-
nawialnych zrédet, w celu wspierania ich niezaleznosci energetycznej oraz zrownowazonego

rozwoju, poprzez obnizanie kosztéw energii elektrycznej i emisji COs.

Poznan / Warszawa maj 2024



